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開創副業？

L I V I G R A C E . C O
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（新⼿⼊⾨必讀）

FREE

http://bit.ly/2RXgkBl


如果你正在看這個⼊⾨⼿冊， I  a m  s o   p r o u d   o f  y o u ! !

證明你不是「只說不做」的⼈，為了你的⽬標，你⾏出了⼀步！

你好我叫G r a c e !

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

不浪費時間，⽴⾺⼊正題。

 

請⼤家記著， I G  本⾝並不賺錢。它們是⼀個⼯具

去幫你把商品∕價值推廣出去，讓更多⼈認識從⽽獲利。

所以開始階段，不應該把精⼒投放在這些⼯具，⽽是⽣意的核⼼價值。

 

 

我知道標題是如利⽤ I G  去創業，不⽤搶⼼，後⾯會提到的，  

現在先說更重要的，

請到下⾴：
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>>>按下⾯了解我的創業背景>>>
 

http://bit.ly/2LdVon4
http://bit.ly/2WjQlFZ
http://bit.ly/2LdVon4
http://bit.ly/2FZsZl3
http://bit.ly/2G6pZ3J
http://bit.ly/2G6pZ3J
http://bit.ly/2G6pZ3J


1∕⼼態

我知道⼤家想直接就去到核⼼價值的課題上或技考的課題上，

但，⽐此更重要的是⼼態  M i n d s e t .

你也許覺得M i n d s e t是很空乏，很廢話，但的⽽且確，

它是你做任何事情之⾸！

成功與否，都取決於你究境有沒⼈成功⼈仕的⼼態。

⽼實就不是每個⼈都適合做⽣意的。

每個⼈都想做有錢⼈，難道每個⼈都能成為有錢⼈嗎？
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>>>這條⽚有分享到創業必有的⼼態>>>
⼤家可按下⾯詳細了解

2∕核⼼價值

確定⾃⼰有創業的⼼態和特質，

就可以開始想想你⽣意的核⼼價值是什麼 .

這題應該是最難最花時間的⼀環。

不⽤擔⼼，每⼀個⼈都會經歷的

下⾯就分享我的⼼得。

 

⽣意的價值，多少跟你個⼈的喜好和價值有關，

加上市場的喜好就更復雜了

⼤部份⼈也不清楚⾃⼰想做什麼，

或是太多喜好，每⼀樣都想試

此為⼊⾨⼿冊，所以先⽤基本的⽅式去幫⼤家

⼤家可以向這些⽅向思考：

 

 

http://bit.ly/2LdVon4
http://bit.ly/2WjQlFZ
http://bit.ly/2LdVon4
http://bit.ly/2FZsZl3
http://bit.ly/2GXAMxK
http://bit.ly/2GXAMxK
http://bit.ly/2GXAMxK


2 . 1 -  不要從錢出發，錢是價值的副制品，你能提供價值，錢就來了！

先從個⼈出發，了解⾃⼰的喜好，⻑處 ,  你能提供什麼價值

這題難在，很多時候我們都不清楚⾃⼰真正想做的是什麼

建議⼤家可以問問⾝邊朋友的意⾒，了解別⼈對你的看法可能有意想不

到的答案

 

2 . 2 -  從市場出發，了解市場的動向

可利⽤g o o g l e  t r e n d ,  k e y w o r d s  e v e r y w h e r e ,  Y T  F B ,  I G ,⼩紅書  

等平台，看看別⼈都在做什麼

（有興趣了解如何使⽤這些⼯具，可以留⾔給我喔）

假設你想從事有關⻝的⽅⾯，可參考你的競爭對⼿在做什麼，

觀眾的反應如何？

雖然你的⽬標可能以亞洲為主，但個⼈認為，

中⽂搜尋結果不及英⽂的精彩。

搜的時候試試也⽤英⽂，會搜出不同的靈感。

 

2 . 3  定⽴明確的⽬標客群

很多⼈不知道賣什麼才好，知道賣什麼卻不知賣給誰。

這就是沒有定⽴好明確的⽬標客群。

當你沒⽬標，就好像船不知道坐標，盲⽬在⼤海航⾏

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

如果做完以上你還未很清楚？不要緊，⼀起去下步吧！
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>>>按下⾯可詳細了解如何設⽴⽬標客群>>>
 

http://bit.ly/2LdVon4
http://bit.ly/2WjQlFZ
http://bit.ly/2LdVon4
http://bit.ly/2FZsZl3
http://bit.ly/2DzqtiE
http://bit.ly/2DzqtiE
http://bit.ly/2DzqtiE


3 /  建⽴ I N S T A G R A M帳戶

⼤概你有了初步的概念，但無論你想清楚沒有，

我都建議可以先開這些帳戶

讀下去會解釋

 

「吾知改咩名好？！」

 

我也曾在這部步停滯不前

親愛的，帳戶名稱是可以修改的！

不⽤擔⼼客⼈會流失，當你建⽴了忠⼼的客群，

他們會跟著你不論你到那裡。

 

先開帳戶的好處是：

你不⽤開始賣東西，但可以將你有興趣的內容/相關產品分享，

⽬的是測試市場反應。其次讓你熟習如何掌控這些平台

 

這步對⼩資創業⾮常重要

測試你的概念對市場是否有效，才不⾄浪費錢和時間，另外，⼼⼒也是

你的成本。

 

所以先做這步，對你有莫⼤的好處。

 

 

4 /  成為⾏業的g o - t o - p e r s o n

只貼相關的內容 ,  例如，令別⼈⼀想起「⼈像攝影師」就會想起你。

胡亂發不相關的貼⽂，容易模糊別⼈對你的印象。
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http://bit.ly/2LdVon4
http://bit.ly/2WjQlFZ
http://bit.ly/2LdVon4
http://bit.ly/2FZsZl3


 

5 /  善⽤及優化所有 I G的功能

- h a s h t a g s  

- l o c a t i o n  

- l i n k  i n  b i o

- a l t  t e x t  

-  s t o r y

- I g  t v

- s h a r e  , r e p o s t  &  t a g g i n g  

-  c o m m e n t  r e p l y  &  l i k e s  e t c
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>>>按下⾯詳盡講解細>>>
 

6 /建⽴真關係

跟你的⽬標客群有真實的對話

建⽴真實的關係

胡亂的 l i k e  &  c o m m e n t s  容易讓客⼈覺得你是S p a m

回覆D M也是必要做的事

 

http://bit.ly/2LdVon4
http://bit.ly/2WjQlFZ
http://bit.ly/2LdVon4
http://bit.ly/2FZsZl3
http://bit.ly/2vkF5xX
http://bit.ly/2vkF5xX
http://bit.ly/2vkF5xX
https://www.youtube.com/watch?v=ZVWCaclCtUQ&list=PLGWwe1ZuOrrDNI5KLqOGLgZ4hUX7mqvEz&index=2&t=0s
https://www.youtube.com/watch?v=ZVWCaclCtUQ&list=PLGWwe1ZuOrrDNI5KLqOGLgZ4hUX7mqvEz&index=2&t=0s


7 /  利⽤ I G收集電話及電郵

I G是較容易接受的被動宣傳

但有些時候我們需要主動⼀些

和客戶建⽴更深⼊的關係

電話電郵就可以幫到我們

 

8 /  堅持每天做 1 - 7，持續提供有價值的內容

吸引真實忠粉群，讓他們對你有期待

他⽇你的產品/線上課程推出

就能輕易⼤賣。
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等等，為什麼沒提及廣告呢？
 

⽤最天然的⽅法去推廣，原因：

第⼀ I G和 F a c e b o o k的廣告費現在真是很貴

強烈不建議⼤家對下廣告沒有認知的時候就胡亂花錢

 

其次，不要低估⽤天然⽅法去推廣，因為有很多成功的帳戶其實都是⽤

天然的⽅法來獲取成功 ,⽽粉絲的忠誠度亦很⾼

 

千萬千萬不要去買或⽤旁⾨左道去獲取粉絲，

I G  知道的話會讓你的帳戶很⿇煩，⻑遠也對你的發展不太健康。

 

 

 

 

http://bit.ly/2LdVon4
http://bit.ly/2WjQlFZ
http://bit.ly/2LdVon4
http://bit.ly/2FZsZl3
https://youtu.be/84MszvXeY5s
https://youtu.be/84MszvXeY5s


你是 I N S T A G R A M  ⼩戶嗎？
(  追縱⼈數幾千，什⾄只有幾百 f o l l o w e r s  )

 

 

正在困擾：因為帳戶很細，所以沒有追蹤者，

沒有客⼈ ,賺不到錢？
 

 

我就是⼀個活⼈版  
規模很細，

追蹤⼈數不多也能賺到錢！  

早在我追蹤⼈數只得⼤概千餘⼈

已經有⼈願意付費買我的課程/服務  

甚⾄乎我的學⽣

追蹤⼈數只有幾百  

已經賺到別⼈整個⽉的薪⽔  

 

所以：因為追蹤⼈數少

⽽沒⽣意這個概念是錯的  

 

重點是你發佈的內容

有沒有跟讀者好好溝通

讓別⼈有C l i c k  (共鳴）  

 

針對網路創業初階者  /  ⼩帳戶的問題  

我設計了  【  9 0天打通副業路  1對 1課程  】  

幫助你的⽣意做出成果！

【按此了解】  

 

 

我的 I G  ，Y O U T U B E�，⾯書群組均有豐富教學資源

希望在各平台再跟你相遇  

祝⽣意蒸蒸⽇上！
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http://bit.ly/lg-11coaching-ch
http://bit.ly/2LdVon4
http://bit.ly/2WjQlFZ
http://bit.ly/thebosssquadhk
http://bit.ly/2FZsZl3

